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正在为一项重磅商业化CAR-T产品的生产做BLA申报准备，预计

将在2024年上半年完成工艺验证，在2024年下半年申报FDA。

2023年6月，签订一项商业化CAR-T产品的LVV生产订单，正在

进行工艺验证，预计将在2024年上半年开始生产。

新签订一项商业化CAR-T产品的LVV生产订单

为重磅商业化CAR-T产品的生产做BLA申报准备

助力客户完成一个CAR-T细胞治疗的质粒与慢病毒载体(LVV)

项目的上市许可申请(BLA) ，并且通过中国CFDI LVV注册现场

核查。客户产品已于2023年11月获批。                   

助力CAR-T细胞治疗的质粒与慢病毒载体(LVV)项目
的上市许可申请(BLA)

助力客户完成世界首个创新肿瘤淋巴细胞疗法(TIL)项目的

BLA，并且美国费城设施顺利通过FDA药品上市批准前检查

(PLI) 。客户产品已于2024年2月获批。

助力世界首个创新肿瘤淋巴细胞疗法(TIL)项目的BLA

17个新分子种类项目正在开展

已有多个项目完成临床前开发工作

并递交IND申请

5个项目已进入临床阶段

多肽
蛋白

降解剂
寡核
苷酸

多肽
偶联药物
（PDC）

累计完成190个项目的IND申报工作

获得169个项目的CTA

国内新药研发服务部

为客户研发的新药获批上市元年

实现销售收入分成从0到1突破

3款为客户研发的新药获批上市,公司持续获

得已上市新药销售收入分成

2023年11月，公司首次助力客户与一家全球前10

大制药企业客户达成1项肿瘤领域授权许可交易

2款药物处于上市申请阶段

2023年各业务板块收入

化学业务

剔除新冠商业化项目 36.1%
291.7

同比增长

1.1%亿元

测试业务

65.4
同比增长

14.4%亿元

生物学业务

25.5
同比增长

3.1%亿元

高端治疗
CTDMO业务

13.1
同比增长

0.1%亿元

国内新药研发服务部

7.3
同比下降

25.1%亿元

三款为客户研发的新药获批上市
实现销售收入分成从0到1的突破

经营现金流
23.6%同比增长

自由现金流持续增长达到71.2亿

经调整Non-IFRS
归母净利润 同比增长

15.5%108.6亿元

归母净利润1

营业收入

同比增长

9.0%96.1亿元

经调整Non-IFRS
稀释每股收益 同比增长

15.7%3.68元

稀释每股收益1 同比增长

14.9%3.24元

403.4
同比增长

2.5%
剔除新冠商业化项目 25.6%

亿元

预计派发现金红利
亿元28.8达归母净利润的30%

1 归母净利润按照中国企业会计准则进行编制。由于IFRS对于长期股权投资的会计处理方式有所
不同，IFRS下归母净利润为106.90亿元。

*CRDMO：“合同研究、开发与生产”业务模式
  CTDMO：“合同测试、研发与生产”业务模式

CRDMO & CTDMO
 一体化、端到端的全球新药研发赋能平台

化学业务
一体化CRDMO商业模式驱动持续增长

TIDES业务继续放量

* 420,000+ 指在过去12个月内实验室合成化合物数量

过去12个月，成功合成并交付超过42万个新化

合物，同比增长6%，成为下游业务的“流量入口”

2024年1月，全新的泰兴原料药生产基地部分

正式投入运营，赋能业务持续增长

2,748 临床前及临床Ⅰ期

326临床Ⅱ期

66临床Ⅲ期

61商业化

420,000+ 合成化合物
*

2023 

新增分子

1,255个

20个
2023年新增

商业化和
临床 III 期分子

“R”

“D”

“M”

测试业务
药物安全性评价及SMO业务

保持领先地位,驱动持续增长

保持中国行业

领先地位

收入同比增长

26.1%

助力客户

获批上市

创新药

54个

临床研究现场执行（SMO）

临床CRO服务

药物安全性评价业务收入增长

保持亚太行业领先地位

27.3%

苏州和启东的55,000m²
新设施产能有序释放

2023年GLP资质设施总计新增

20,000m²

新分子业务持续发力，不断完善新型疫苗

类能力，核酸类、偶联类、mRNA类市场份

额进一步扩大

助力客户获得

临床试验批件

申报递交

上市申请

21 5项项

全球各地区多元化收入
确保业绩的稳定性和韧性

美国

+42%

欧洲

+12%

中国

+1%

日本、韩国
及其它地区

+8%

（剔除新冠商业化项目）

261.3亿元 47.0亿元

21.4亿元73.7亿元

新分子业务（TIDES）继续放量

TIDES D&M业务

同比强劲增长全年收入

64.4%
在手订单
同比显著增长

34.1

226%

亿元

同比增长

36%

同比增长

41%
同比增长

>5x

服务分子数

服务客户

多肽固相合成
反应釜总体积

140

267

32,000

个

个

升

生物学业务

新分子种类相关业务驱动增长
生物学平台为公司持续引流

新分子种类相关收入同比增长26%   

全球范围内拥有约3,000位经验丰富

的科学家(分布于中、美、德三地9个园区)

核酸类新分子平台累计

服务客户超200家

交付项目超900个

为公司持续带来超过20%的新客户

打造高通量自动化蛋白生产线，并推出全

新服务DELvision（蛋白质-DEL信息

库），赋能客户更高效解析蛋白质-小分子

相互作用

早期发现综合筛选平台集成了

HTS/DEL/ASMS/FBDD/CADD等多技术和

多维度数据库分析能力, 为客户提供广泛

且具有深度的服务

第四季度苏州郭巷智研平台落成，加

强体外生物学和体内药理药效新能力布局

高端治疗CTDMO业务
一体化CTDMO商业模式驱动增长

9临床Ⅱ期

5临床Ⅲ期

1商业化

49临床前和临床Ⅰ期

2 个项目处在 BLA准备阶段

管线图截至 2023 年底。 2024 年 2 月，第 2 个商业化产品获批。

在全球知名ESG评级体系中进一步提升ESG领先者地位

不断推进可持续发展战略

2023年12月正式加入“科学碳目标倡议”（SBTi）

2021-2023年连续3年获得明晟ESG AA级领导力评级

2022-2023年连续2年获得CDP气候问卷A-级领导力评级

2023年首次获得水安全问卷A-级领导力评级

2023年获得EcoVadis银牌认证

2021-2023年连续3年入选道琼斯可持续发展指数

获评Sustainalytics“行业最高评级” 和“区域最高评级”企业

2023年入选富时社会责任指数

1,200+
新增客户

赋能客户，共同成长

忠诚且不断扩大的客户群

增强客户转化，持续驱动业绩增长

实施“长尾”战略并提高大药企份额

工艺研发和生产(D&M)强劲增长

持续提升经营效率

6,000+

活跃客户 其中：TIDES
在手订单同比

新增客户收入

7.1
原有客户收入

公司在手订单

其他
客户收入

242.3

全球前20大制药
企业收入

161.1
+44%

1,255
3,201

使用多业务部门
服务的客户收入

同比增长

374.7

CDMO分子管线数 D&M业务收入

+18%

公司不断提升经营效率，叠加汇率影响

经调整non-IFRS 净利润率达到 27%
经营现金流同比 +24% 
持续提升资产使用效率

(剔除新冠商业化项目)

(剔除新冠商业化项目)

(剔除新冠商业化项目)

(剔除新冠商业化项目)

(剔除新冠商业化项目)

亿元

新增

总计

亿元

亿元

亿元396.3亿元

+226%

+55.1%

+27%

+18%

+30%

个

个

3个项目已获批上市

2个项目处于上市申请阶段

4个III期临床项目

32个II期临床项目

73个I期临床项目

3个项目已获批上市

2个项目处于上市申请阶段

4个III期临床项目

32个II期临床项目

73个I期临床项目


